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Operationele groep

* Operationele groep:

Verhogen weerbaarheid sierteeltbedrijven
door verruimen afzetperiode en
consumentgerichte productie

* Partners: RS S
— 5 kwekers
— Innovatiesteunpunt
— VLAM
— AVBS
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Verruimen afzetperiode

* Op basis van literatuurstudie en interviews, terugkoppeling met
kwekers

* \Joorwaarden teelten:

— Vraag naar op de markt, maar nog niet of onvoldoende beschikbaar in
Vlaanderen

— Rendabel

— Combineerbaar met huidige productie (infrastructuur en teeltperiode)

* |deeen: farmaceutische teelten (bv. ginseng), culinaire teelten
(bv. Saffraankrokus), groenten en kruiden,...

» Keuze: (patio)cyclaam, Celosia & DipladenialMandevilla '|'56§
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Consumentgerichte productie

* Sierteeltproducten veelal klassiek
verhandeld (via lange keten)

» Consument centraal stellen bij vermarkting
= > herkenbaarheid verhogen

 Enkele succesverhalen:
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Consumentgerichte productie

*Visualiseren/vermarkten (nieuw) product

— Volgens principes Design Thinking:

PROBLEEM
DEFINIEREN

R

Duidelijk
verwoorden van
het probleem dat
Je wilt oplossen

\/

Pl 8

Ontwikkelen van
een goed begrip
van de uitdaging

Brainstormen
voor potentiéle
oplossingen:
selecteren en
ontwikkelen van
je oplossing

EMPATHISCH
BEGRIP
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IDEEEN
CREEREN

S

PROTOTYPE
MAKEN

Ontwerpen van
een (serie van)
prototype(s) om
(delen van) je
oplossing
te testen

Deelnemen aan
een continu korte-
cyclus-proces om

je ontwerp
voortdurend
te verbeteren
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Stap 1 — wat beweegt er in de maatschappij?

 Macrofactoren vs. trends

Economische
factoren

Sociaal-
culturele
factoren

Demografische
factoren

Politiek-
juridische
factoren

Technologische
factoren

Ecologische
factoren
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Stap 2 — wie is mijn consument?

DE OUDERS__

Groene vingers.
Investeren graag veel
tijld en moeite in groen
Bouwen een
emotionele band op
met hun planten
Barriéres: levensduur
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Grootste groep
Hebben bloemen en
planten in huis, maar:
* Niet veel
plantenkennis
« Willen niet veel tijd/
moeite steken in
verzorging
Kiezen voor
onderhoudsvriendelijk
groen
Prijs/promotie-
communicatie

Kleine, vnl. mannelijke

groep

Onverschillig

tegenover groen &

geen emotionele

voeling

Moeilijk te overtuigen

« Communicatie

rond
aantrekkelijkheid
als cadeau kan
hen misschien
wel overtuigen



Waar hecht men belang aan tijdens het kopen?

Meest
genoemd

Onderhoud Uitzicht

Kenmerken van
de plant Grootte van de Standplaats van

plant de plant

(bv. bloemen,
winterhard)

Passend in
interieur of bij
andere planten

Gezond, vrij van
plagen

Niet giftig

Minder se=s=s

genoemd 3 >3 3 33
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Stap 3 — ideeen creeren

*Hoe planten een meerwaarde geven

*Brainstorm op basis van fysieke kenmerken
plant, trends en macrofactoren, Benelux-
markt en de doelgroep

I S reperers T _ “@;ﬂ Lipaters
1
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Stap 4 & 5 — prototype maken en testen

* Per plant: 3 concepten ontwikkeld obv
brainstorm

e Consumentenonderzoek

— Onderzoeksmethode:
* Online research community
/7 actieve deelnemers (7/12/22 — 9/12/22)

* Per plant peilen naar de houding t.a.v. de plant en de 3
concepten voor de plant aftoetsen
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Kleurt je herfst Binnen & buiten Marilyn’s rokjes
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Celosia

Exotische plant
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DIPLADENIA Sterke plant Zonnige standplaats
Zuiderse beleving |
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Conclusies

* Etiket: mooi, informatief, duidelijke link met
plant

*Niet iedereen is overtuigd dat etiket extra
aankoopstimulans kan zijn

— Plant moet zichzelf verkopen, etiket kan wel goed
gevoel opwerpen over de plant

— Voornaamste aankoopcriteria blijven esthetiek,
onderhoud en prijs



Brochure

* Binnenkort beschikbaar op pcsierteelt.be

3.1. CONSUMENTEN:

& DRIE GROENE PROFIELEN DRIE CONSUMENTENPROFIELEN
Consumentgerlcht UR orderzosk van VLAM en InSies Consuling bheeh
produceren ﬂ:ﬂ:e:swmnwn bHoemen en planten onder te
wrdalen Zin in drie profielen; de cuders. de Befhebbers
\erhoog je rentabiliteit met e paciigu.

het Design Thinking proces SET—

Deze consumentengroep bestast uit een minderheid
van voomamekik viouwslihe plantencuders:

» Zo hebboen groone vingers.

» Ze investeren graag veel fid en moeite in groen.

« T bouwen een emationele band op met hun planten.

Flantenoudens 2in consumenien die vooral bj de aan-
kixgp van blosmen bamiéres ervaren cmwille van de
kvensduur. Ze vinden hat ook jammaer dat biosmen
weinig ot geen §d, moeile en (emotionele) belang:
steling wertisen. Vermits 2e denken dat de kvensduw
wooral bepaskd wordt voor de asnkoop. kunnen e
everiuesl cver de streep gebrokken worden door e
communiceren hoe ze zelf bijdragen aan de lvens:
duur_

3.1.2. De ligfhebbers

De grooists grodap vVan CONSUMSNten van boemen &n

planten zin de manneljk of vrouwelike Befhebbers die

veel belang hechiten aan gren in huis/tuin, maar.._

» niet veel blosmen- of plantenkennis hebben (ze ken-
nen by, geen specifieke namen).

» miot vool tid en mosits willen sweken in verzorging en

kiezen voor onderhoudsvriendelijk groen (wetplanten,

cactussen, droagblosmen).

Lisfrebbers wersen voor bloemen vosmamelijl tegen-
pehoLden omwile van de prifs-kwalnes vihouding.

- FIQUUT 3. D6 e JFial profeeen CVLAN & ICRES Cordumng
:‘JI BOEREN e it uum.‘

| Comamerigefichie producle

7 Y

PC
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Heb je nog vragen?
eva.reybroeck@pcsierteelt.be
09 353 94 98

Volg jij het PCS al op LinkedIn?

proefcentrum-voor-sierteelt

Bezoek ook www.pcsierteelt.be
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http://www.pcsierteelt.be/
http://www.linkedin.com/company/proefcentrum-voor-sierteelt
http://www.pcsierteelt.be/
mailto:eva.reybroeck@pcsierteelt.be
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